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1. Kto korzysta z derywatów pogodowych ?

Sektory (najczęściej stosowane indeksy):

1) Energetyka i silnie od niej uzależnieni 

(wiatr, opady, temperatura i czas nasłonecznienia 

oraz szron i oblodzenie*),

2) Transport (opady śniegu i temperatura),

3) Turystyka (opady i temperatura)

4) Rolnictwo (opady i temperatura), 

5) Publiczny-samorządy (opady śniegu)

6) Budownictwo (opady i temperatura)

7) Przemysł rozrywkowy i filmowy (opady)



2. Czemu firmy się zabezpieczają ?

1) Bo płynność jest ważniejsza od zysku !
(firma bez zysku „przeżyję” nawet kilka lat – bez 

płynności nie „przeżyje” kilku miesięcy !!)

2) Bo zwiększają wartość ekonomiczna firmy,

3) Bo redukują ryzyko zwiększając zdolność 

kredytową co pozwala na uzyskanie lepszych 

warunków kredytowania,

4) Bo istotnie zwiększają się szanse realizacji 

założonego planu finansowego na kolejne lata,

5) Bo pozwalają skupić się na podstawowej 

działalności a nie walce z usuwaniem 

skutków „złej” pogody.



3. Etapy wdrożenia

1) Pomiar ryzyka na podstawie danych 

historycznych i ustalenie źródła danych 

meteorologicznych,

2) Wspólna budowa i wycena zabezpieczenia,

3) Ustalenie formy wdrażanego kontraktu,

4) Obsługa prawna oraz rozliczenie kontraktu,



3. Etapy wdrożenia

1) Pomiar ryzyka na podstawie danych historycznych 

i ustalenie źródła danych meteorologicznych,

Analizujemy miesięczne indeksy pogodowe:

1) skumulowanej prędkości wiatru CWSI (Cumulated Wind Speed Index),

2) skumulowanej liczby dni z opadem deszczu CERD (Cumulated Event Rainfall Day),

3) skumulowanej liczby dni z opadem atmosferycznym CEPD (Cumulated Event Precipitation Day),

4) skumulowanej średniej temperatury powietrza CAT (Cumulated Average Temperature),

5) skumulowanej średniej temperatury odczuwalnej CWCHILL (Cumulated Wind Chill),

6) skumulowanej liczby stopniodni z różnymi podstawami HDD[14]…HDD[22] (Heating Degree Day)

W energetyce najczęściej tylko HDD[x] okazuje się istotnym czynnikiem wpływającym na wyniki spółki.



3. Etapy wdrożenia

1) Pomiar ryzyka na podstawie danych historycznych 

i ustalenie źródła danych meteorologicznych,



3. Etapy wdrożenia

1) Pomiar ryzyka na podstawie danych historycznych 

i ustalenie źródła danych meteorologicznych,



3. Etapy wdrożenia

2) Wspólna budowa i wycena 

zabezpieczenia – zawsze kilka 

wariantów,



3. Etapy wdrożenia

3) Ustalenie formy wdrażanego kontraktu:

- polisa ubezpieczeniowa,

- dwustronny kontrakt finansowy,

- kontrakt giełdowy.



3. Etapy wdrożenia

4) Obsługa prawna i rozliczenie kontraktu (pełna jawność 

i pewność, że nikt nie oszuka drugiej strony)

Kupujący 
zabezpieczenie

Sprzedający 
zabezpieczenie

GRUPA
CONSUS

Dostawca danych 
meteorologicznych

Dane meteorologiczne

Za okres ochrony

Dane meteorologiczne

Za okres ochrony

Dane meteorologiczne

Za okres ochrony

Rozliczenie 

finansowe



4. Dostępne w Polsce formy zabezpieczenia

1) Rynek giełdowy (obecnie tylko giełda CME):

Zalety (+) Wady (-)

+ prawo Zam. Publ. nie dotyczy - ryzyko odległości

+ depozyty jako 100% gwarancja - ryzyko walutowe

(ok. 5-10% wartości kontraktu), - standaryzacja (czas, typ, itd.)

+ swoboda w kupnie/sprzedaży* * - tylko depozyty zabezpieczeniem



4. Dostępne w Polsce formy zabezpieczenia

2) Rynek ubezpieczeń :

Zalety (+) Wady (-)

+ polisa jako znana forma - przetarg (premia > 400 000 EUR),

+ dowolne ustawodawstwo UE - koszty i czas (prawnicy+prowizja),

+ „szyty na miarę” – brak ograniczeń, - wyraźnie oznaczona druga strona

+ brak ryzyka walutowego czy bazy - limity wypłat/dopłat w strukturach,

+ możliwość użycia depozytu - podatek KNF (można pominąć)

+ ale może też rating albo gwarancja  - bywa, iż wystawca poza Polską 

bankowa - dodatkowe dokumenty 

finansowe za rok lub dwa 

(gdy brak depozytu)



4. Dostępne w Polsce formy zabezpieczenia

3) Rynek umów finansowych (cały świat tak robi):

Zalety (+) Wady (-)

+ „szyty na miarę” – dowolna postać,        - wyraźne oznaczona druga strona

+ prawo Zam. Publ. nie dotyczy, - bywa, iż wystawca poza Polską 

+ dowolne ustawodawstwo UE - dodatkowe dokumenty 

+ brak ryzyka walutowego czy bazy        finansowe za rok lub dwa 

+ może być depozyt (5-10% wartości),  (gdy brak depozytu )

+ ale może też rating albo gwarancja        

+ czas wdrożenia dużo krótszy



4. Dostępne w Polsce formy zabezpieczenia

Podsumowanie (polisa a umowa finansowa):

A. Polisa jest bardziej znana, ale za to bardzo kosztowna ! 

Wynika to z faktu, iż :

1. Zajmuje więcej czasu (zwłaszcza jeśli przetarg) a czas to pieniądz,

2. Generuje nowe koszty (zwłaszcza jeśli przetarg),

3. Generuje nowe koszty, jeśli wystawcą nie jest ubezpieczyciel (fronting),

B. Ryzyko drugiej strony jest takie samo w obu przypadkach  i tak samo 

jest ten problem rozwiązywany !!!

C. Tak samo jest też traktowana wypłata z zabezpieczenia przez 

prawo podatkowe w obu formach (revenue replacement).

D. Ogranicza w pewnych przypadkach strukturę zabezpieczenia 

(e.g. limit wypłat / dopłat z.korytarza)

Zatem z ekonomicznego punktu widzenia nie jest prawdą, 

iż polisa w pokazanej konstrukcji jest korzystniejszą formą !! 
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